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niigend Berichte iiber Betrug gegeben.»

ann, Chief Digital Officer der JDC Group. Bild: pd

«Eine klare Aussage fehlte uns»

Die JDC Group hat in Liechtenstein ein Blockchain-Lab gegrandet und will
ihre eigene Kryptowahrung ausgeben. Stefan Bachmann ist der Chief Digital
Officer der Gruppe und erklart im Interview, warum er sich ausgerechnet fur
Liechtenstein entschieden hat.

Herr Bachmann, Warum hat sich die JDC Group bei ihrem Blockchain-Lab fiir
Liechtenstein entschieden?

Stefan Bachmann: Uns ist wichtig, rechtlich auf der sicheren Seite zu sein. Der
Finanzplatz Liechtenstein steht der Entwicklung von Krypto-Assets und der
Blockchain-Technologie grundsitzlich offen gegeniiber und ein Krypto-Gesetz ist in
Vorbereitung. Ausserdem hat die Finanzmarktaufsicht Liechtenstein besttigt,
zwischen Security Token und Utility Token zu unterscheiden. Letztere fallen nicht
unter das Finanzmarkirecht und damit auch nicht unter die Aufsicht der FMA.
Damit kann man arbeiten und weiss, dass man seine Ressourcen effizient und
regulatorisch sicher einsetzt.

Hiitte es diese Méglichkeit in anderen Lindern nicht gegeben?

Nein, eine derartig klare Aussage ist von den Behorden anderer europiischer
Lander derzeit nicht zu bekommen. Ein ICO in einem anderen Land wire also mit
Restrisiken verbunden, die wir als gelistetes Unternehmen nicht eingehen wollen. In
den vergangenen Wochen hat es geniigend Berichte iiber Betrug und unsauber
eingesammeltes Geld gegeben. Hier wollen wir Klarheit fiir potenzielle Investoren
und Teilnehmer im zukiinftigen Blocx Blockchain Network.
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Beunruhigt es Sie also, dass der Bereich noch kaum reguliert ist?

Ich finde es gut, wenn es neue Technologien gibt und man damit im Sinne des
Kunden Prozesse und Geschiftsmodelle komplett neu denken und strukturieren
kann. Das haben die Entwicklungen im Internet der letzten Jahre gezeigt.
Diejenigen, die sich auf den Mehrwert des Kunden fokussieren, haben sich
langfristig durchgesetzt. Daher ist es gut, wenn man zunéchst einen Testraum hat,
der auch «moonshot thinking» erméglicht, das den Kunden als Korrektiv hat.
Trotzdem muss es natiirlich Regeln geben und die Marktbewegungen der letzten
Wochen haben gezeigt, dass sich ICOs gegeniiber bestehenden Geschiftsmodellen
auch besser durchsetzen, weil diese sich schon heute an regulatorischen
Gegebenheiten orientieren und im Rahmen dessen mit der Blockchain
transformieren.

Warum haben Sie beschlossen, eine eigene Kryptowihrung zu starten?

In erster Linie geht es um Anerkennung fiir das in uns gesetzte Vertrauen zur
Verarbeitung vieler persdnlicher Daten im Finanzsegment. Die JDC Group verfiigt
bereits tiber viele Kunden und Vermittler und kann damit schnell eine eigene
Community aufbauen. Dazu kommen Partner, die sich am Blocx Blockchain
Netzwerk beteiligen und somit alle voneinander profitieren, wenn wir smarte
Produkte auf Basis der Blockchain und freigegebener Daten entwickeln. Zudem soll
neben der Projekifinanzierung insbesondere ein erster Kurs ermittelt werden, sonst
sehen die Token, die wir an unsere Berater, Vermittler und deren Kunden
weitergeben, wie geschenkt aus, das wiirde ihren Wert schmélern. Im Gegensatz zu
beispielsweise Miles&More Meilen kénnen unsere Tokens aber eben auch an Wert
hinzugewinnen und werden durch das bereits existierende Produkt- und
Kundennetzwerk der JDC Group sicher stark nachgefragt sein. (dal)
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