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«Eine klare Aussage fehlte uns»

Blockchaln Die JDC Group hat in Liechtenstein ein Blockchain-Lab gegrandet und will ihre eigene Kryptowahrung ausgeben. Stefan
Bachmann ist der Chief Digital Officer der Gruppe und erklart im Interview, warum er sich ausgerechnet fur Liechtenstein entschieden hat.

MIT STEFAN BACHMANN
SPRACH DOROTHEA ALBER

Herr Bachmann, Warum hat sich die
JDC Group bet threm Blockchatn-Lab
fiir Liechtenstein entschieden?
Stefan Bachmann: Uns st wichtig,
rechtiich auf der sicheren Seite
sein. Der Finanzplatz Liechtenstetn
steht der Entwicklung von Krypto-As-
sets und der Blockchatn-Technologte
grundsatzlich offen gegentber und etn
Krypm-(;euu st In \btbmnung,
rdem hat die Fu

sicht Liech bestatigt, Iy
Security Token und Unlity Token zu
unterscheiden. Letztere fallen nicht
unter das Flnanzmarktrecht und
damit auch nicht unter die Aufsicht
der FMA. Damit kann man arbeiten
und weiss, dass man setne Ressourcen
effizient und regulatorisch sicher ein-

Nein, eine derartig klare Aussage ist
von den BehOrden anderer europal-
scher Lander derzett nicht zu bekom-

men. Emn ICO in etnem anderen Land

wiire also mit Restristken verbunden,
die wir als gelistetes Unternehmen
nicht eingehen wollen. In den vergan-
genen Wochen hat es genOgend Be-
richte ober Betrug und unsauber etn-
gesammeltes Geld gegeben. Hier wol-
len wir Klarheit for potenzielle Inves-
toren und Tetinehmer tm zukonftigen
Blocx Blockchain Network.

«In den vergangenen Wochen hat es
gentigend Berichte Giber Betrug gegeben.»
Stefan Bachmann, Chief Digital Officer der JOC Group

Beunruhigt es Ste also, dass der Beretch

noch kaum reguliert ist?

Ich finde es gut, wenn es neve Techno-
loglen gibt und man damst tm Sinne des
Kunden Prozesse und Geschaftsmodel-

Diejenigen, die sich auf den Mehrwert

raum hat, der auch «moonshot thin-

king» ermogiicht, das den Kunden als
Korrekttv hat. Trotzdem muss es nattr-

Iich Regeln geben und die Markthewe-

Token, die wir an unsere Berater, Ver-
mittler und desen Kunden weltergeben,
wie geschenkt aus, das wiirde thren
Wert schmitlern. Im Gegensatz zu bet-
1 MilessMore Metlen
unsore Tokens aber eben auch an Wert
hinzugewinnen und werden durch das
berelts extstierende Produkt- und Kun-
dennetzrwerk der JDC Group sicher

- stark nachpefragt setn.

Initial Coln Offering

gungen der letzten Wochen haben ge-  Rund um das Thema ICO gab es in
zeygt, dass sich 100s gegentiber beste- den vergangenen Monaten einen
henden Geschiftsmodellen auch besser ~ Boom. Unter ICO versteht man die
durchsetzen, well diese sich schon  Kapitalaufnahme ober Coins (Instial
heute an regulatorischen Gegebenhet- Coin Offering), die #m Zusammen-
ten orentieren und im Rahmen dessen  hang mit Krypto-Wahrungen wie
mit der Blockchatn transformieren. popusar geworden sind. In
Falen wurden durch ICOs
Warum haben Ste beschlossen, nicht Rechte an Wahrungen, son-
elgene Kryptowakrung zu starten? dern Antelle an Unternehmen emit
lnemulmgehuumhnntmmu tiert. In der Schwetz wurden ver.
ﬂlrhln_ P Jahr fast 840 Mio. Fran-
g l --an ken an Kapttal Ober ICO -
Mnmnnmccmup'u men. Davon flossen 0ber 270 Mio.
fogt bereits ober viele Kunden und Ver-  Franken in die Fintech-Branche.
mittler und kann damit schnell etne - JDC hat mat Stefan Bachmann einen
gene Community aufbasen. Dazu kom- Topmanager von Google in
men Partner, de sich am Blocx Block-  Deutschiand angeworben, ein digh
chatn Netzwerk betefligen und somit  tales Wallet for Versil
voneinander profitieren, wenn wir  dukte zu entwickien. Er ist
smarte Produkte auf Basts der Block-  Digital Officer der JOC Group und
cham und freigegebener Daten entwi-  Managing Dwector des JOC B-LAB,

ckeln. Zudem soll neben der Projektfi-



